
              
REPORT PREZIOSI

ANALISI: PLATINO (scadenza Gennaio 2010)

Scenario rialzista Scenario ribassista
1° resistenza   1301 1° supporto   1328

2° resistenza   1355.1 2° supporto   1318

ANALISI DEL TREND

Mercato: NIMEX; Future symbol PLF0; Misura contratto:50 oz
In questa settimana il Platino raggiungendo la quotazione massima di 1358.8 è stato respinto
dalla  resistenza  posta  a  1361.8,  massimo  toccato  il  precedente  18  settembre.  La  nostra
posizione  è:  mantenere la  posizione  long  dall’ingresso  a  1302  come  segnalato  la  scorsa
settimana.

STRATEGIE OPERATIVE

Incrementare posizioni sopra a $1302 ;  Inserire STOP a $1287

Aprire posizioni sotto $1264 ;  Inserire STOP a $1279

INDICATORI TECNICI

Ultima chiusura fut. Genn. 10 = 1331 MAX da inizio anno2009 = 1356.3
Media Mobile a 9 giorni = 1277.7 MIN da inizio anno 2009 =  914
Media Mobile a 18 giorni = 1233.1 MAX MESE = 1356
Media Mobile a 50 giorni = 1277.7 MIN MESE =  1279.5
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Interpretazione ed applicazione del report: 
I  commenti  tecnici  sono  basati  solamente  su  indicatori  statistici  e  non  corrispondono
necessariamente all’analisi fondamentale che appare in questo report.

Il trend (tendenza)   indica la direzione principale dei prezzi. Si dice di breve  termine quello che va
da tre-quattro giorni a quindici giorni circa. Il trend di medio termine è quello che dura da due-tre
settimane a otto settimane circa. I trend indicati in tabella sono quelli  in atto fino al giorno del
report.

In un trend rialzista, la resistenza  è un livello di prezzi che si oppone al proseguimento del rialzo.
Perciò la sua tenuta può invertire il trend, mentre la sua violazione favorisce il rialzo. 
Lo scenario rialzista è confermato dal superamento dei livelli di resistenza.
In un  trend ribassista,  il  supporto  è  un livello  di  prezzi  che si  oppone al  proseguimento  del
ribasso. Perciò la sua tenuta può invertire il trend, mentre la sua violazione  favorisce il ribasso. 
Lo scenario ribassista è confermato dalla violazione dei livelli di supporto.

La media mobile  è un indicatore di tendenza molto importante. Quando i prezzi sono sopra la
media, generalmente si è in una fase di rialzo, mentre quando sono sotto, si è in una fase di
ribasso. La violazione di una media mobile è significativa per la rottura o la conferma del trend in
atto. Quando la linea dei prezzi  buca la media mobile dal basso verso l’alto si  ha un segnale
rialzista. Viceversa quando si ha la violazione dall’alto verso il basso si ha un segnale ribassista. 

L’indicatore di momentum  segnala la forza del trend in essere. Fornisce valide indicazioni circa
la  possibilità  che il  trend  prosegua nella  direzione  intrapresa oppure  la  inverta.  Inoltre  indica
situazioni di eccesso cosiddette di ipercomprato e ipervenduto. Se il momento è positivo siamo in
un trend rialzista, se è negativo siamo in un trend ribassista. Se è neutrale, vuol dire che il mercato
non ha una direzione precisa. 

Grafico giornaliero e grafico settimanale o mensile
Il grafico giornaliero viene da noi utilizzato per determinare il trend, i livelli di supporto e resistenza
validi per il breve termine. Il grafico settimanale o mensile si presta meglio a determinare il trend, i
livelli di supporto e resistenza nel medio-lungo termine.

Per  ulteriori  informazioni  tecniche  sul  servizio,  guardare  la  legenda  oppure  chiamare  la  Win
Consulting.

DISCLAIMER:     Le indicazioni  contenute in questo report  non costituiscono in alcun modo delle raccomandazioni  di
acquisto o vendita: esse rappresentano una libera interpretazione dei mercati basata sull’analisi tecnica. FT Support e
Win Consulting declinano ogni responsabilità da perdite derivanti dall’attività di trading intrapresa sulla base di queste
analisi.
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